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Digite aqui.
Descreva o que será entregue ao final do projeto?
ESCOPO
Insira aqui o link do Pitch.
Digite aqui.
Digite aqui.
Digite aqui.
Digite aqui.
Digite aqui.
Digite aqui.
Digite aqui.
Digite aqui.
Digite aqui. 
Digite aqui.
Qual o Nível de Maturidade do seu Projeto?
Como você pretende monetizar o seu projeto?
Quais são seus principais custos necessários para entregar sua proposta de valor?
CUSTOS
RECEITAS
Citar os principais riscos que envolvem o projeto.
RISCOS
Quem são os principais concorrentes? O que eles oferecem para os clientes? Qual mercado deverá ser atendido (regional, nacional ou mundial)?
MERCADO
Qual o valor o projeto entregará aos clientes? O que o projeto entregará que as soluções existentes no mercado não entregam? Essa inovação é radical ou incremental?
Para quem está sendo criado valor?
O objetivo tem que ser específico, mensurável, atingível, realista e temporal.
Qual é o problema/oportunidade que o projeto irá resolver?
Quem são os parceiros cruciais para entregar a sua proposta de valor?
PARCEIROS
CLIENTES
OBJETIVO SMART
PITCH
Grave um vídeo apresentando o seu projeto em 3 minutos.
TRL
PROPOSTA DE VALOR
JUSTIFICATIVA
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